
PROPULSER 
L'ÉMERGENCE PAR 
L'ASSOCIATION : 
ENGAGEMENT, 
MOBILISATION, 
PLANIFICATION

Par Marc-Antoine Pelletier, 

producteur | Président, Camerise 

Québec



Plan de la présentation
1. Marc-Antoine Pelletier, la camerise et Camerise Québec

2. Bref historique de la camerise au Québec

3. Mission de l’association

4. Évolution de l’association au fil des ans

5. Les forces distinctives de Camerise Québec

6. Les bons coups de l’association

7. Les défis rencontrés

8. Les facteurs de succès d’une bonne association

9. Conclusion

10.Période de questions



Qui suis-je?

• Producteur de camerise à Saint-

Hyacinthe, en Montérégie-Est

• 5e generation sur la ferme

familiale

• 100% en grandes cultures 

biologiques jusqu’en 2017

• Implantations de 46,500 plants 

sur une période de 4 ans (2017 

@ 2020)



La camerise, 
c’est quoi?
• Baie ovale et de forme généralement allongée, 

elle est souvent comparée au bleuet

• Également connue sous le nom de chèvrefeuille

comestible (haskap en anglais)

• Elle possède un goût unique et complexe, 

souvent associé au cassis, au bleuet et à la 

framboise pour ne nommer que ceux-là.

• Chaque variété a sa saveur et sa forme unique 

• On la récolte au début de l’été, soit de la mi-juin

plus au Sud jusqu’au début du mois d’août pour 

les regions au Nord



Camerise Québec 
: une association 
qui voit grand

• Plus de 70 entreprises 

productrices membres 

de l’association, dont 9 
sont membres du 

conseil d’administration

• Au Québec : environ 150 

producteurs de camerise. 

Cependant, beaucoup de ce 

nombre ont une production 

marginale venant combler une 

autre production.

• 6 partenaires, dont des 

usines de congélation 

et des fournisseurs de 

services/produits 

agronomiques



Historique de la camerise au 
Québec

• En 2007 : 2,000 plants cultivés au 
Québec

• En 2021 : un million de plants de 
camérisiers au Québec

• Il a fallu faire preuve de dynamisme 
et de réactivité. 

• La structure collective s’est ainsi 
développée en étroite adéquation 
avec l’évolution rapide de la 
production.



Évolution de la camerise 
au Québec

Nous estimons la production 

actuelle à 775,000 lbs. 

Il s’agit d’une croissance 
remarquable, considérant que les 

premiers plants aient été mis en terre 

en 2007. 

Cette quantité semble vouloir se 

stabiliser avec le temps, mais encore 

quelques jeunes plantations vont 

s’ajouter à ce nombre. 

Le Québec est la province 

canadienne qui en produit le plus.

Année Quantité (lb)

2015 40 000

2016 72 126

2017 200000

2018 316 934

2019 441 234

2020 437 383

2021 547 616

2022 627 480

2023 774 141

2024 773 952

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024



Commercialisation de la 
camerise

Un peu moins de la moitié des fruits 

récoltés est conditionnée et 

commercialisée par les usines de 

congélation. 

L’autre moitié trouve preneurs dans les 
circuits courts (vente directe, 

autocueillette, etc.). 

Le développement de l’agrotourisme en lien 
avec la camerise est en continuelle 

croissance depuis les dernières années.



Mission de Camerise 
Québec

MOBILISER LES 

PRODUCTEURS DE 

CAMERISES DU QUÉBEC ET 

METTRE EN PLACE DES 

ACTIONS PORTEUSES POUR 

LE DÉVELOPPEMENT DE LA 

PRODUCTION ET DE LA 

COMMERCIALISATION DE LA 

CAMERISE AU QUÉBEC.



Évolution de 
l’association 
au fil des ans
QUELQUES DATES 
IMPORTANTES

• 2014 : Formation de l’association Camerise Québec

• 2015 : Guide de production complet réalisé par le MAPAQ

• 2017 : Organisation de la première journée champêtre

• 2019 : Réalisation d’une analyse de marché pour la camerise 

• 2021 : Développement d’un logo d’association et d’un site web. Première 
campagne de réseaux sociaux.

• 2021-2022 : Réalisation d’un plan stratégique 2022-2026

• 2022 : Mise en œuvre de la planification stratégique et formation d’un 
comité de suivi

• 2023 : Embauche d’un agent de développement, création de comités de 
travail (promotion, vente en gros, etc.)

• 2024 : Développement plus accru de la filière (relations avec la filière 

microbrassicole du Québec, l’AQDFL, Aliments du Québec, etc.)

• 2024-2026 : Réalisation de campagnes promotionnelles 

• En continu : Appui à divers travaux de recherches agronomiques
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Les forces distinctives 
de Camerise Québec

1. Fruit émergent = passion des gens qui 

s’impliquent (« sang frais », nouveauté, etc.)

2. Producteurs engagés et motivés. 

3. Culture de collaboration et de partage. 

4. Esprit d’entraide des producteurs dans 
l’objectif commun de faire connaître un 
fruit émergent.

5. Vision à long terme



Les bons coups de 

l’association
1. Publication de l’info-prix

2. Développement de matériel promotionnel

3. Mise à jour régulière du site web – 
particulièrement le répertoire des 
producteurs

4. Communication aux membres via une 
infolettre (envoi d’environ six infolettres par 
année)

5. Se voir en personne au moins une fois par 
année



Les défis rencontrés
1. Financement : C’est notre priorité pour 2026 et nous 

sommes à élaborer un plan d’action pour augmenter 
notre autonomie financière. Demeure au cœur de nos 
préoccupations.

2. Capital humain : Camerise Québec peut compter sur 

des producteurs engagés, sérieux, pertinents et motivés. 

Le capital humain demeure fragile quand on parle 

d’action bénévole, mais de le maintenir et d’assurer sa 
relève est un facteur profond de succès. 

3. Poursuivre l’augmentation de la demande pour la 
camerise : C’est ainsi que nous donnons, d’une part, 
une valeur ajoutée à notre association et, d’autre part, 
que nous assurons la pérennité de nos entreprises et de 

notre filière.



Les facteurs de succès 
d’une bonne association

• Vision, gouvernance et 
planification : Se doter d’un plan 
stratégique clair et réaliste 

• Ressources financières et 
capacité de réalisation

• Engagement et mobilisation des 
membres

• Communication interne 

• Leadership et coordination

• Partenariats stratégiques

• Agilité

• Intervenants compétents et 
présents.



EN CONCLUSION



Questions ?
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