GRAINES DE
CHIA ET DE TOURNESOL
’BIO-QUEBEC"’ :
BON,

MAIS A QUEL PRIX ?

Anne Le Mat, agr., M.Sc.
9¢ COLLOQUE BIO POUR TOUS
16 fevrier 2023
&% CETAB*

(V] CEGEP DE VICTORIAVILLE



Projet réalisé avec le soutien du Programme de Développement Sectoriel du MAPAQ :

ETUDE DU POTENTIEL DE DEVELOPPEMENT DES
FILIERES DU CHIA ET DU TOURNESOL
DECORTIQUE AU QUEBEC

Equipe Projet :

Anne Le Mat, agroéconomiste (CETAB+)

Sabrina Bergeron, agronome (CETAB+)

Sophie Rivest-Auger, agronome (CETAB+)

Frédérick Clerson, analyste (CECPA)

Jean-Francgois Drouin, agr. MBA et économiste principal
(CECPA)

/” CECPA &% CETAB*

(V] CEGEP DE VICTORIAVILLE



PRANA
ORGANIC-BIO
£\ chia
whole-entier
white-blanc

HINFIBRE
16t LEVEL [
FIBRES

S0 07
RN
AN
VG







PLAN DE LA PRESENTATION
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» Cadre de |I'étude ; %

> Resultats pour les graines de chia ;

» Resultats pour les graines de tournesol ;

> ... Et la suite ?




1- CADRE DE L'ETUDE

» Opportunites agronomiques ;

> Potentiel de marcheé:
» Préoccupations santé ;
» Des “super aliments” ?
> La pression concurrentielle ;

> Les niveaux de prix ;

> Prix des grains // prix de vente
au détail ;
> La plus-value "BIO-QUEBEC";




1- CADRE DE L'ETUDE

» 5 mois, 15 entrevues, intervenants amont jusqu’a l'aval ;

> |dentifier les freins et les leviers ;
> Estimer avec quels couts /ou quelles marges est ce que I'on opere ?

» Documenter les conditions pour :
» des grains bio-québecois compétitifs
» Un développement viable de la chaine de valeur
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APPROCHE METHODOLOGIQUE

> 1 ressource specialisée dans |'équipe ;
» Cadre deontologique du CEGEP de Victoriaville;
» Revue documentaire 20 reférences
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INSTITUT DE RECHERCHE
ET DE DEVELOPPEMENT
EN AGROENVIRONNEMENT
|.E CHlA

/ CECPA

. INFORMATION COMPLEMENTAIRE
Le Chla . Une nouve"e CUIture pour Ia Cultures émergentes au Québec

production biologique au Québec.

BILAN DES TRAVAUX DE RECHERCHE 2016-2017 aarieata e e
Québec GRAINS




ENTREVUES ET ECHANGES ENTREPRISES CONTRIBUTRICES AU PRO JET
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2- LES GRAINES DE CHIA BIO @M
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PRODUCTION & TRANFORMATION I

COMMERCANTS ET TRANSPORTEURS
(international)

TRANSFORMATEURS (I1)

DISTRIBUTEURS

DETAILLANTS

CONSOMMATEURS

Les circuits du chia biologique consommeé au Québec

épiceries spécialisées

marques privees

l

circuit principal

LA B®ITE

agrans
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Composition du prix de vente du chia importé

25,0 S
20,0 S
15,0 S
10,0 S
- l I I
., B=NW -1
Cout et marge Prix de vente
W Matieres premieres Import MW Transport international m Valorisation

w Distribution W Vente au détail



GRAINES DE CHIA BIOLOGIQUES IMPORTEES

AU QUEBEC : A QUEL PRIX ?

= Chiaimporté: 2,55 USD/Kg soit 3,45 $/kg (prix janvier 2022)

= Transport international : 1,5 $/kg de matieres premieres.

= Valorisation : emballages: 2,5%/kg M.P. + 40% de marge bénéficiaire

= Distribution (intermédiaire) : 20 a 25 % de marge brute

= Vente: 30 a40 % de marge brute pour les detaillants généralistes

= Prix de vente observé en magasin: 21 a 35 $/kg

&Y ceTAB
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MARGE BENEFICIAIRE

= La marge benéficiaire : utilisée pour la production et la
transformation

= Permet de calculer le prix de vente, pour obtenir le taux de béeneéfice
voulu

Frix de vente = cout de production x (1 + % de marge béeneficiaire)

Prix de vente = 1,50 § x (1 + 0,40)

Prix de vente = 2,10 %

Dans cet exemple, la marge bénéficiaire de 40 % donne 0,60 § par unité.
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MARGE BRUTE

= La marge brute :

= utilisée par les distributeurs et par les détaillants ;
= Prix de vente = CMV/ (1- % de marge brute)

= Le prix de vente est souvent dicté par le marché (consommateurs,
concurrents, substituts de marche)

= Les acheteurs negocient les couts d'achat des marchandises pour
préserver leurs marges brutes , afin de pouvoir couvrir leurs couts et
realiser des profits ;
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PRODUIRE ET TRANSFORMER DU CHIA AU

QUEBEC ?

o Supergraine
GRAINES DE CHIA BIO - bio et 10.0% locale

GRAINES DE CHIA ORIGINE PARAGUAY 130 G



PRODUIRE DU CHIA AU QUEBEC

ESTIMATION BUDGETAIRE DU COUT DE PRODUCTION

» Semences : 3kg/ha, 60$/kg + marges importateur et détaillant

> 1200 $/ha du semis => récolte

» 700 $/ha colt du post-récolte

> 1900 $/ha de colt total de production estimé avec :
» Production au champ ;
» Sechage nettoyage, criblage, tri, entreposage, transport centre de a ins.
& ceTas
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LA TRANSFORMATION PRIMAIRE :
RENDRE LES GRAINS COMMERCIALISABLES

Colt post recolte - grains de speécialite

Opération Cout unitaire Base
Séchage 80%/tonne Tonnage brut
Nettoyage 100%$/tonne Tonnage brut
Criblage 550 $/tonne Tonnage net
Entreposage 3%$/tonne par mois Tonnage net
Transport 75%/tonne Tonnage net




CHIA ANALYSE DE SENSIBILITE

= A quoi s'attendre pour la production et la transformation primaire ?

Hypotheses de rendement brut et net pour le chia

TS 1 cEppE oA

scénario|optimiste |prudent pessismiste
Rendement au champ kg/ha 1400 1100 800
Rendement net criblé kg/ha 700 440 240
net/ brut 50% 40% 30%
&Y CETAB-




Colt total de production en S/tonne :

N ¢——

olt post-récolte

st

- 0,50 1,00 1,50 2,00 2,50 3,00
B S/tonne brute

S/tonne nette



CALCUL DES COUTS DE PRODUCTION DES GRAINS DE SPECIALITE

1 Utiliser le rendement NET COMMERCIALISABLE

1 Calculer TOUS les colts ;

 Pour que ce soit rentable il faut prevoir une
MARGE DE PROFIT;

3 Le tout vous aide a DECIDER et 3 NEGOCIER
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PRODUIRE DU CHIA BIOLOGIQUE AU QUEBEC

ESTIMATION DU PRIX DE VENTE AU DETAIL

25 S

20 S

15 S

10 S

559

- S

Estimation du prix de vente potentiel de graines de chia bio Origine
Québec
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MW chia local ™ chia import
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ANALYSE DE SENSIBILITE SELON LES RENDEMENTS

Impact des rendements nets sur le colt de production et sur
les prix de vente selon les scénarios

Prix de vente au détail

Prix de vente au
transformateur

Colt de production

Rendement net
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0 10 20 30 40

Import ® Pessimiste ® Prudent ™ Optimiste



DISCUSSION

= LES OPPORTUNITES et ATOUTS

= Chef de file & positionnement du produit sur le marché
= 624 fermes biologiques, 53 000 hectares en 2022 au Québec
= Apprentissages réalises (lin, sarrasin, chanvre)

= LES CONTRAINTES:

= Contraintes d'approvisionnements et opérationnelles
= Taille du marché potentiel 50-150 tonnes /an Québec ?

= Grain de spécialite en regie biologique : un double defi ?

- :
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Tournesol décortiqué
Hulled Sunflower
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PRODUCTION

TRANSFORMATION {LOCALE)

transport

TRANSFORMATEURS (I1)

DISTRIBUTEURS

DETAILLANTS

CONSOMMATEURS

Les circuits potentiels pour les graines de tournesol décortiquées,

ALIMENTS

vente directe
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25,00 S

20,00 S

15,00 S

10,00 S

5,00 S

Composition du prix de vente : comparatif pour le chia et le tournesol décortique

Matieres
premieres
Import

Transport Valorisation Distribution Vente au detail

international

W Chia

Tournesol



ESTIMATION BUDGETAIRE
COUT DE PRODUCTION A LA FERME

Estimation
budgetaire

Rendements 1600Kg /ha brut  Dusemsala
Scénario optimiste 960 kg/ha net (60%) au point de
Colt de production ala 1430 $/ha

ferme

Colt de production 1,44 $/kg net
$/kg net
Prix de vente cible 2,02 $/kg net




ESTIMATION BUDGETAIRE

COUT DE LA TRANSFORMATION PRIMAIRE

» CoUt de la transformation primaire : 1,18$/kg

Estimation des colts de transformation PRIMAIRE
Prix
No [typede dépenses prix unitaire unitaire | colit S/kg net
Pertes de décorticage et de tri 60%
1|Séchage 80 S/tonne brut 0,08 S 0,13 S
2|Nettoyage , précriblage 75S/tonne brut 0,08 S 0,13 S
3|Décorticage 250 S/tonne net 0,25 S 0,25 S
4|Tri criblage 550 S/tonne net 0,55 S 0,55 S
5|Entreposage (produits finis) | 3 S /mois/tonne, 4 mois net 0,01 S 0,01 S
6 contingence 10% 0,11 S
Prix de revien scorti vant ensach 1,1
de revient du décorticage avant ensachage éS'CETAB"'
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Estimation des coiits , marges et prix de vente potentiel - Tournesol Bio Québecois

Cout d'achat
des Prix de wvente

marchandise| Colt en + des
Etape factivité |s S/kg Estimation de la marge marchandises

Transformation Marge Beneéficiaire
primaire 202 5 retenue :40% 4,47 5

transport 447 5 4,65 S

Marge bénéficiaire retenue
Valorisation 4,65 § 25 % 7,06 5

Marge brute de 20-25% ;
Distribution 7.06 5 retenue 20% % 8,83 §

Vente au détail 8,83 S Marge brute 30% 12,61 S

Prix de détail observés (novembre 2022- janvier 2023) : pour le tournesol non bio : 8315 5/kg ; pour
le tournesol bio : 103 20 5/kg




Estimation préliminaire : prix de vente potentiel des graines de tournesol "Bio Québec”

Matiére premigére Transfo prim. valorisation distribution vente au detail

B Tournesol local Tournesol importé




COMMENT ETRE COMPETITIF ?

> NIVEAU D’EFFICACITE (production, procédés) ;
» NIVEAU DES MARGES ;
» CONNAISSANCE DES CHIFFRES ;

» CAPACITE DE DIALOGUE ;

CETAB*
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» VALEUR PERCUE DES PRODUITS PAR LE CONSOMMATEUR é%




QUELLES SUITES A DONNER ?

» DIFFUSION ET CONCERTATION ;
» ESSAIS ET MESURES ;
> LES PISTES A EXPLORER;

> LES FACTEURS CLE DE SUCCES :

> LE SUPPORT AU DEVELOPPEMENT ;
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MERCI AUX PARTENAIRES ET AUX ENTREPRISES CONTRIBUTRICES AU PROJET
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MERCI ET BON COLLOQUE BIO POUR TOUS 2023 !
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CONTACT

Responsable du projet :

Anne Le Mat, agroeconomiste, MBA

Conseillere aux entreprises

Anne.lemat@cetab.org
Contact : 819-446-0241
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