


Comprendre les marchés et
les enjeux de commercialisation



Mise en contexte
400 ha en culture biologique depuis 2006

Cultures :

- maïs

- soya

- céréales

Cultures occasionnelles :
- chanvre
- haricots secs
- pois de conserverie
- etc.



Céréales : - blé (animal ou humain)
- orge
- seigle
- avoine
- soya

Entreposage adéquat

Prévoir des silos de toutes les tailles et bien ventilés



Maïs :

- pour grade 1-2-3-4-5 et échantillon

- différent grade OGM : 0-1 % peut être plus?

- humidité correcte

*Prendre en note,

la mémoire oublie



Pour bien vendre

- séchage à recommander

- faire attention à la 
ségrégation ogm et variétale

- la qualité est un atout 

- champ avec propreté raisonnable

- battage bien fait et maturité correcte



- Producteur laitier, volaille, porcin…

- Acheteur commercial

Trouver un acheteur

Où trouver l’acheteur :

- journée d’information sur les 
prix et acheteurs

- faire partie de la coop Agrobio



- Faire partie de la coop Agrobio

- SRDI

À quel prix?

Vente avec risque?

- Les acheteurs n’offrent pas   
tous une garantie de paiement

- Saturation du marché
(ex. saisons 2008-2009)



Merci


